Dow drivs av kraften i kombinationen mellan vetenskap och teknik. Foretaget arbetar med
utveckling inom material, polymer, kemisk och biologisk vetenskap vilket medverkar till att I6sa
manga av varldens mest utmanande problem. Problem sdsom behovet av fiarsk mat, sdkrare och
mer hallbar transport, rent vatten, energieffektivitet, mer hallbar infrastruktur och hojd
produktiviteten inom jordbruket.

Att samarbeta med Dow &r enkelt. Dow har kapacitet att tillhandahalla 16sningar som uppfyller
kundens unika behov. Som kund upplever man nyttan av en vardeskapande samarbetspartner
dar man drar nytta av Dows globala verksamhet saval som lokal kunskap och expertis.

DowDuPont ar ett foretag med en omsattning pa $71 miljarder med Nordeuropeiskt
huvudkontor i Malmé. Bolaget har efter sammanslagningen med DuPont en personalstyrka pa
mer dn 100 000 personer.

Dow Chemical erbjuder goda karriars- och utvecklingsmojligheter for dig som medarbetare i ett
internationellt verksamt foretag. Hos oss har du mdjlighet att utvecklas i en professionell miljo
med fokus pa affarer, hallbarhet och med starkt fokus pa att vara vara kunders framsta
samarbetspartner. Just nu soker vi dig som vill bli var nasta

Key Account Manager

Inom firg och coatings till den skandinaviska marknaden

Detta dr en spannande mojlighet fér en ambitios kandidat till vart hogt motiverade kommersiella
team dar du far ta ett stort ansvar och vidareutvecklar din formaga i komplex forsiljning.
Samtidigt som du ar entreprendériell med formaga att skapa och vidareutveckla affarer har du
formagan att navigera och agera i det stora foretagets miljo. Forsaljningsprocessen ar ofta lang
vilket kraver uthallighet och du har formagan att ta for dig och att engagera olika tekniska
specialister i dina projekt. Din roll 4r kommersiell men du har full férstaelse for att din och
foretagets framgang bestar i ett aktivt intresse for att skapa optimala kundlésningar som kraver
insatser av hog teknisk kompetens. Denna kompetens finns inom Dow och ditt uppdrag ar att
omvandla detta till affarer och kundnytta.

Ansvar

o Attvidareutveckla affirerna med befintliga kunder inom ditt ansvarsomrade

e Att omvérldsbevaka och att aktivt soka nya affarsmojligheter inom ansvarsomradet.

e Attaktivt verka for goda externa och interna relationer vilka ocksa utgor en
forutsattning for din egen framgang.

o Attalltid agera som ett foredome avseende personlig och affirsmassig integritet

Personliga kompetenser

e Mycket god social kompetens
e Kundfokus
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o Handlingskraftig

e Affarsorienterad

e Proaktiv

e God samarbetsformaga

e Formaga att engagera bade externt och internt
e Formaga att driva komplex forsaljning

Tilltrade

Snarast

Placeringsort

Norden

Vid fragor om tjansten kontakta Anders Stegersjo 0704-280265

Din ans6kan skickar du till: anders.stegersjo@mpmalmo.com



