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Sokprofil avseende rekrytering av

Office Based Account Manager (OFAM) / Administrator —
marknad Finland

till

Ikaros® Cleantech AB

Introduktion

Miljoteknikféretaget Ikaros® Cleantech AB ingar i Franska Manutankoncernen, och dr Skandinaviens
ledande leverantor av produkter for Spillskydd, Rengoring och Smorjteknik. Med 7.000 kunder inom
framforallt tillverkningsindustrin forbattrar lkaros® miljosakerheten 6ver hela landet.

Som kund till Ikaros® skall man kunna forvanta sig den basta service, oavsett om man handlar en
kartong torkdukar da och d3, eller bestéller avancerade produkter till en hel koncern.

Det ar stor skillnad pa kommunalt spillskydd i strandnara miljoer, och industriellt spillskydd vid daglig
drift. Ikaros® beharskar bada — och allt daremellan. Genom djupgdende kunskap om vara produkter
och dess anvandning kan Ikaros® minska bade kostnader och miljopaverkan. Vara séljare ar
sakkunniga inom sina produktomraden. Sammantaget har vi Nordens mest omfattande kunskap om
spillskydd - med heltidsanstéallda kemiingenjorer och expertis inom smoérjmedel.

Ikaros® stravar hela tiden efter att behalla det lilla foéretagets flexibilitet, att kunna anpassa en
skraddarsydd produkt fér kundens specifika behov. | denna process skapas nya l6sningar, metoder,
standarder och kombinationer av alltihop for vitt skilda omraden. Pa detta vis ar Ikaros® inte bara en
del av utvecklingen inom spillskyddsomradet - utan leder den.

Rollen som Office Based Account Manager — Marknad Finland

Ikaros® Cleantech AB vill 6ka sin narvaro pa den finska marknaden och darigenom ocksa sin
forsaljning. Darfor soker man rollen som Office Based Account Manager med utgangspunkt fran Oxie
Malmo, for att battre driva affarer till 6kat resultat pa den finska marknaden.

Forsaljningsansvaret innebar att bearbeta nya kunder, motta och registrera nya bestallningsorders,
forsaljning av lkaros® produktsortiment till den finska marknaden via telefon och email. Du kommer
ha eget kundansvar samt budgetansvar. Du rapporterar och skapar forsaljningsrapporter till | Ikaros®
Customer Service Manager. Du bemannar dven lkaros telefonvaxel och reception.
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e  Minst 3 ars sdljbakgrund samt administration

e Erfaren inom CRM systemet Pyramid ar en fordel samt tidigare erfarenhet inom 6vriga
relevanta IT system.

e Forsta helheten i affdrerna och foretagets tjansteutbud kopplat till kundbehovet

e Arbeta mot budget, félja upp utfall och ansvara for korrigerande atgarder

Kunskap, erfarenhet

Personliga egenskaper

e Driven

e Detaljorienterad

e Resultatorienterad med stark drivkraft till egen och andras utveckling

e Visar pa stark passion och engagemang

e Starkt kundfokus, serviceminded

e  Brinner for forsaljning

e Motiverar och inspirerar andra till resultat

e Prestigelos

o Affarsmassig med professionellt agerande

e Strukturerad med god planeringsférmaga

e Naturlig kommunikationsférmaga i Internationell miljé

e Du vet att framgang bygger pa hart arbete, nyfikenhet, samt positiv installning. Du ar latt att
samarbeta med.

Utgangspunkt

Oxie, Malmo

Sprak
finska, svenska och engelska

Tilltrade
Snarast

Vid fragor om tjansten kontakta Fredrik Carlsson 0730394050

Vid intresse skicka din ansodkan till Fredrik.carlsson@mpmalmo.com

Urval och intervjuer sker I6pande.
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