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Vi soker en Teknisk Saljare till Colly Components

Brinner du fér att hjdlpa kunder utveckla sin afféir? Ar du nyfiken och lite av en detektiv med ett starkt
intresse och erfarenhet av mekanisk industri?

Nar globala synsatt, volymfordelar och outsourcing star for effektivisering, har foretag som Colly
Components ljusa framtidsutsikter. Foretag som hela tiden ligger i framkanten for att utveckla
marknaden och erbjuda sina kunder I6sningar som gar bortom det forvantade. Dar det dar lilla extra
ar det som skapar trygghet och fortroende och ger en grund for affarer.

Colly Components star stadigt i en tradition av att erbjuda marknaden nagra av de béasta produkterna
i sitt segment. Men vi ndjer oss inte med att leverera kvalitetsprodukter. Det blir allt tydligare att det
som driver vara affdrer ar nar vi bidrar till att [6sa problem och 6ka produktiviteten. Nar den unika
kompetens och erfarenhet vi byggt upp under decennier far komma till sin ratt och kasta ljus dver
kniviga fragestallningar.

Traditionellt har vi erbjudit tekniker och produktionsavdelningar specialistkompetens inom vara
teknikomraden som ett komplement till den huvudsakliga forsaljningen. | dagens uppskruvade
samhalle racker inte det. Konkurrensen ar knivskarp och féretag stéller hoga krav.

Darfér maste vi hela tiden utvecklas och bevisa vardet av var existens. Ett varde som inte endast
bestar i helhetslosningar med kvalitetskomponenter utan ocksa maste byggas kring varumarket Colly
Components. Ratt komponenter och I6sningar till ratt kostnad ar vad vi vill férknippas med. Vi slass
for att produktionsavdelningen dven fortsattningsvis ska se Colly Components som den ledande
kvalitetsleverantoren som man alltid kan fraga till rads, och dar ekonomi/inkop ska forsta att ratt
kvalitet I6nar sig nar produktionsprocessen kan effektiviseras, serviceorganisationens belastning
minskar och deras varumarke starks med felfria produkter. Vi har valt att formulera det i vart
signum: Kvalitet med kunskap.

Rollen som Teknisk Saljare

Som Teknisk Séaljare jobbar du med konsultativ forsaljning och ar bekvam med langre séljcykler. Du
ansvarar for att utveckla starka kundrelationer samt att arbeta nara nagra av Europas mest
namnkunniga leverantérer. Du ar en driven, engagerad samt nyfiken person med fokus pa vilket
behov kunden har. Du ar en lagspelare som ser vardet i samarbete for att sdkerstalla goda relationer
till kunder, leverantorer och dina medarbetare. Din kommunikationsférmaga och sociala kompetens
ar god. Viser gérna att du har erfarenhet som produktchef, produktionstekniker, servicetekniker
eller teknisk sdljare. Tjansten ar placerad i Kista och du rapporterar till Forsaljningschef Industri.
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Kunskap och erfarenhet

- Erfarenhet som produktchef, produktionstekniker, servicetekniker eller teknisk saljare
- Mycket god forstaelse och erfarenhet inom mekanisk industri

- Teknisk gymnasial utbildning eller hogskoletekniker

- Forsta kundbehovet kopplat till helheten i affarerna och féretagets tjansteutbud

- Utmarkt kommunikativ formaga i svenska och engelska, bade skrift och tal

Personliga egenskaper

- Du ar nyfiken och intresserad av vad kunden har for behov
- Du har ett genuint tekniskt intresse

- Du arinitiativrik och arbetar I6sningsorienterat

- Du ar prestigelds, modig och uthallig

- Du ér strukturerad med god planeringsférmaga

- Du ar malinriktad och professionell

Tilltrdde

Snarast

Placeringsort

Kista

Resor

2-3 dagar per vecka med flexibilitet for kundens behov

Vid fragor om tjdnsten kontakta Anna Orhaug, 0708-457520

Din ansékan skickar du till rekrytering@mpmalmo.com
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