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Vi soker tva Key Account Managers, Komplex forsiljning, Oresundskraft AB

Om Oresundskraft

Oresundskraft AB ir ett heldgt dotterbolag till Helsingborg Energi Holding AB (556520-3089). B&da
bolagen har sitt sate i Helsingborg. Helsingborg Energi Holding AB ar i sin tur ett heldgt dotterbolag
till Helsingborgs Stads Forvaltning AB (556007-4634), vilket ar helagt av Helsingborgs Stad.
Oresundskraft tillhandahaller energitjanster fér den nordiska marknaden. Detta innefattar
forsaljning, produktion och distribution av el, fjarrvarme, fjarrkyla och gas samt att tillhandahalla nat
for bredbandstjanster

Affarsidé

Oresundskraft séljer kundnira energildsningar och leveranssaker distribution. Vi vinner

Oresundsregionens fértroende genom medarbetarnas kund-, miljé- och samhéllsengagemang.
Vision
Energi for en battre varld. Kraft for regionen.

Oresundskrafts vision &r mer &n ord. Fyra femtedelar av fjarrvirmen vi producerar kommer fran
restvdarme, restavfall och biobransle. Det &r klok resurshushallning. Vi tillhandahaller fordonsgas for
minskade utslapp. Vi stodjer smaskalig elproduktion, driver pa introduktionen av elbilar, erbjuder
smarta energilosningar och investerar i lokal vindkraft. Och vi utvecklar effektivare produktion och
distribution av vdarme och el. Med 400 medarbetare ser vi till att 260.000 kunder far el, fjarrvarme,
naturgas, fjarrkyla, bredband och servicetjanster. Allt for en livskraftig Oresundsregion.
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Rollen som Key Acccount Manager, Komplex forsaljning

Da foretaget befinner sig i en fas med ett extremt hogt férandringstempo ar det ett absolut krav att
du har erfarenhet av férandringsarbete. KAM:en ar Oresundskrafts huvudsakliga

kontaktperson gentemot intressenter i och kring vara nyckelkunders organisationer. KAM:en
samordnar och driver utvecklingen av affaren med dessa i syfte att saval bevaka var nuvarande
stallning samt att utveckla nya affarsmojligheter hos kunden.

Du rapporterar till Forsaljningschef i affarsomrade Energilosningar.

Dina huvudsakliga arbetsuppgifter

Personligt ansvarig for att

Formulera 6vergripande kundstrategier, mal och aktivitetsplaner (inklusive engagera interna
intressenter som behover samverka for vi ska lyckas i affairen med nyckelkunderna)
Sakerstalla att kundplanerna genomfors (inklusive att vagleda kollegor, identifiera avvikelser,
planera for korrigerande atgarder samt leda interna uppfoljningsmoten)

Identifiera och utveckla nya affarsmajligheter i vara affarer med respektive nyckelkund
Etablering av kontakt med relevanta beslutsfattare hos kund

Utveckling och hemtagning av affarer (inklusive utveckling av kund-

anpassade |I6sningar, férhandling kring pris och kommersiella villkor etc)

Félja upp och sakerstilla att Oresundskraft levererar utlovat kundvirde

Medverkar till att

Utveckla segmenterings- och kvalificeringsramverk

Identifiera och kvalificera nya potentiella kunder och affarsmajligheter
Initiera och genomfdra kundspecifika marknadsforingsprogram

Utveckla kundspecifika I6sningar (tillsammans med Erbjudandeutveckling)
Utveckla och tillampa forsaljningsrelaterad kunskap och arbetssatt

(t ex avseende forsaljningsmetodik, kund- och erbjudandeutveckling)

Organistorisk placering

FOrsaljningschef

Saljstab
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Kunskap och erfarenhet

- Du har Kandidatexamen inom relevant &mnesomrade (ex Foretagsekonomi)

- Du har minst 10-ars erfarenhet i forsaljnings- och eller utvecklingsroll i medelstort eller stort
foretag

- Erfarenhet av komplex B2B-forsaljning samt ansvar for strategiska nyckelkunder

- Du har erfarenhet av projektarbete och projektledning

- Du har kunskap om branschen

- Du har forstaelse fér ekonomiska samband

- Duar en duktig pedagog och presentator

- Du har erfarenhet av upphandlingar och avtalshantering

Personliga egenskaper

- Kundvéardesorientering

- Utmarkt kommersiell formaga
- Sjalvmotiverad

- Strategisk

- Social och samarbetsinriktad
- Problemldsare

- Hog integritet

Tilltrdde

Snarast

Korkort

Korkort B kravs

Placeringsort

Helsingborg

Vid fragor om tjansten kontakta Jeanett Paludan, 0709-724120

Din ansékan skickar du till rekrytering@mpmalmo.com
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