BoMill

Adds more value
to your grain

BoMill utvecklar och saljer utrustning samt know-how inom kvalitetssortering av spannmal.
Spannmalsmarknaden &r den nast storsta rdvarumarknaden, nast efter raolja. Nar det géller spannmal
ar jamn kvalitet en grundlaggande utmaning inom livsmedelsindustrin. Pa BoMill har man darfor
utvecklat en unik utrustning for kvalitetssortering av spannmal vid extremt hoga hastigheter.

Marknaden ar global och bolaget har idag huvudfokus pa Norden Baltikum, Europa och Nordamerika.

BoMill arbetar med direktforsaljning samt genom agenter/distributdrer och har idag 14 anstéllda varav
sex personer arbetar inom marknad och férséljning.

Bolaget har utvecklats fran att vara ett utvecklingsforetag till en professionell
marknad/saljorganisation. Séljorganisationen ar val fungerande, likasa leveransorganisationen och
produktionen. Distributdrsnatverket har utdkats och fortsatter att utvecklas, mal, strategier och
processer &r pa plats. Ar du var nya

AREA SALES MANAGER

Som Area Sales Manager férvantas du ta ett sjélvstandigt ansvar for forséljningen pa ditt omrade i nara
samarbete med resten av marknads- och saljteamet. Det innebar forséljning av maskiner, servicepaket
med installation och utbildning. Malet &r att du sjalvstandigt och pa ett professionellt satt bearbetar
marknaden och gora affarer. Dessutom ska du vara med hela végen till slutgiltig leverans tillsammans
med leveransansvarig projektledare.

Landerna som omfattas ar:
Tyskland, Schweiz, Osterrike, Rumanien, Ungern, Tjeckien, Slovakien, Polen och Bulgarien
Ansvarsomradet omfattar foljande:

- forsaljnings- och saljbudgetansvar

- sjalvstandig kundbearbetning

- félja upp leads

- kunduppfoljning och merforsaljning

- gora ldnsamhetsberakningar at kund (BoMill ROI kalkyl))
- delaktighet i leveransfasen

- ansvara for vissa kundaktiviteter

- representera BoMill pa massor

Area Sales Manager rapporterar till Marketing Director

KRAVPROFIL

Som person ska du vara ansvarstagande, engagerad, malmedveten, driven, sjalvgdende, strukturerad
och ha latt for att knyta affarsrelationer och inte minst, alska att gora affarer och att férhandla. Att
forsta det lilla foretagets premisser &r ett villkor. Du maste dven gilla att bryta ny mark och
idéforsaljning. Tillsammans med din energi maste du ocksa ha en god portion talamod samt vara



duktig pa att bygga fértroende. Att ha visst matt av tekniskt intresse ar bra, likasa erfarenhet fran
branschen.

Du ska ha kunskap och erfarenhet fran framgangsrik forsaljning och att salja till en bred kundgrupp,
allt fran VD/foretagsledning, processledare och bénder.

Relevant utbildning ar helst civilekonom, civilingenjor eller motsvarande.
Att tala det tyska spraket ar prioriterat.
Antalet resdagar uppskattas till mellan 60-80 per ar.

Vid fragor om tjansten kontakta Anders Stegersjo pa Management Partners, 0704-280265
Din ansdkan skickar du till anders.stegersjo@mpmalmo.com
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